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Nina Schifer Beste Provisionen

Abteilungsleitung
Baufinanzierung & Bankprodukte Weil mir Fairness wichtig ist und ich fiir meine Leistung

bestmaglich entlohnt werde.

Totale Freiheit

Weil ich zu 100 % unabhdngig bleibe und weder

Vorgaben noch Umsatzdruck habe.

Maximale Sicherheit

Weil alleine ich uber meine Bestdnde entscheide und
meine Bestandsprovisionen mir gehoren - egal
was passiert.

Grofdte Produktpalette

Weil ich aus 6 Sparten, tber 500 Produktpartnern
und mehreren 100.000 Tarifoptionen das Beste fiir

meine Kunden herausfiltern kann.

Ausgezeichneter Service

Funf gute Grunde,

warum die Fonds Finanz mein Maklerpool ist.

Weil ich mich auf kompetente Fachunterstiitzung
und mehrfach pramierten Service verlassen kann.
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Beste Provisionen

Die Fonds Finanz zahlt beste Provisionen auf schnells-
tem Wege (tagliche Abrechnung, Auszahlung zwei Mal pro
Woche). Das ist nicht nur ein Versprechen, sondern wird
bei der Fonds Finanz garantiert.

D www.fondsfinanz.de/provisionen

Maximale Sicherheit

Ein einmaliges, rechtssicheres System garantiert 100 %
Bestandssicherheit, auch nach Ende der Zusammenarbeit.
Bestandspflege- und Dynamikprovisionen werden selbst
dann gezahlt, wenn kein Geschaft mehr eingereicht wird.
Und mit einer der hochsten Eigenkapitalquoten der Bran-
che ist sich die Fonds Finanz langfristig ihrer Sache sicher.

0 www.fondsfinanz.de/sicherheit

Totale Freiheit

Die Fonds Finanz fordert keinen Mindestumsatz und
keine Monatsgebuhren. Partner werden kann jeder Ver-
mittler aus dem Versicherungs-, Vermdgens- und Finanz-
bereich - unabhangig vom personlichen Erfolg. Loyale
Makler werden belohnt, zum Beispiel mit der kosten-
freien Makler-Homepage oder weiteren Zusatzleistungen.

J www.fondsfinanz.de/freiheit

Grofdte Produktpalette

Als grofdter Allfinanz-Maklerpool Deutschlands bietet
die Fonds Finanz Finanzdienstleistungsprodukte aller
Sparten aus einer Hand und exklusiven Zugang zu Spe-
zialversicherern. Produktgeber und Angebote werden
laufend neu bewertet und nach strengen Qualitats-
kriterien selektiert.

J www.fondsfinanz.de/allfinanz

Ausgezeichneter Service

Aus unabhdngigen Studien geht die Fonds Finanz regel-
maBig als Service-Testsieger hervor. Von der Akquisition
uber die qualifizierte Fachberatung seitens der Kompe-
tenzteams bis zur Bestandsverwaltung sind diese aus-
gezeichneten Leistungen der Fonds Finanz komplett
kostenfrei.

O www.fondsfinanz.de/service
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Peter Neuenhofen

Christian Schegg

Produktberater

IT-Systemadministrator

Investment

Fonds, Sparpldne, Vermdgensver-
| waltung, Riester- und Riirup-Rente

Baufinanzierung & Bankprodukte

Kranken 42
Private Kranken- und

Pflegeversicher ung, bKV und GKV

Sachwerte

Beteiligungen, Immobilien,
Direktinvestments, Edelmetalle
und Genossenschaftsanteile

Sach

Kfz, Privat- und Gewerbe-Sach

Die Fonds Finanz -
ist Allfinanz 9 - _ e —

Baufinanzierung
& Bankprodukte

Baufinanzierung, Ratenkredite, Bausparer, Tages-
und Festgeld, Girokonten und Kreditkarten

Fur viele Kunden bin ich der alleinige Ansprechpartner in all ihren
Finanz- und Versicherungsfragen. Deshalb brauche ich einen Part-
ner an meiner Seite, der in allen Sparten der Finanzdienstleistung
zuhause ist, die besten Angebote fir mich bereithalt und mir hilft,
mein Wissen immer wieder zu aktualisieren. Einen, der mich mit

umfassendem Service, fachlicher Kompetenz, vertrieblichen Ideen < ‘ . . ' GanZhEItI-IChes

und professioneller Technik unterstiitzt und mir so den Riicken frei-

halt fliirs Wesentliche: die Beratung meiner Kunden. _ - : o | PdeUktporthliO

Deshalb ist die Fonds Finanz mein Maklerpool.
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Anbindung Mit dem kostenfreien Testzugang
Mit der Anbindung bekomme ich Zugang zum kosten- zum Fonds Finanz Portal bekomme

freien Serviceangebot der Fonds Finanz. Die Experten ich einen ersten Uberblick zu allen
verfligbaren Leistungen.

Kostenfreies 2
Serviceangebot &

~
%\

der Fonds Finanz sind meine erste personliche Anlauf-

stelle bei Fragen zu unserer Zusammenarbeit sowie flr .
J www.fondsfinanz.de/testen

" den Versand von Zugangsdaten und Anbindungs- und
Vertragsunterlagen. (J +49 (0)89 15 88 15-480

¢ i
:::3 |l A o D www.fondsfinanz.de/pool-anbindung

Weil mir umfassende LeiStungen
Wettbewerbsvorteile sichern.

Bestandssicherung und -iibertragung

Mit innovativen Losungen sorgt die Fonds Finanz dafur, dass ich
' : alleiniger Eigentimer meiner Bestande bleibe und diese rechtssicher
ella Hellwig

an meinen Nachfolger Ubertragen kann. Alle notwendigen Formulare
" "-Maklerin

B GbH & Co. (G erhalte ich komplett kostenfrei.

Betreuung
° o Ob weiterfuhrende Informationen zu den angebotenen Messen,
Welterbl ldung Veranstaltungen oder Details zum Loyalty-Programm ,Three Circles®

- die Fonds Finanz unterstutzt mich als Makler mit einer personlichen
Betreuung.

Personliche
8 Mit dem vielfaltigen Weiterbildungsangebot der Fonds
AﬂSprCh pa rtner Finanz bin ich perfekt geristet, um meiner Tatigkeit

als Makler erfolgreich nachzugehen.

In der Miinchner Zentrale stehen mir professionell
geschulte Kompetenzteams aus allen Sparten von
Montag bis Donnerstag von 08:00 bis 18:00 Uhr
zur Verfligung (freitags bis 17:00 Uhr). Ganz gleich,
um welches Thema es geht, die Fonds Finanz hat
den richtigen Ansprechpartner und die passende
Lésung fir mich. Personliche Vor-Ort-Betreuung er-
halte ich auf Wunsch von meinem Regionaldirektor.
Bei anderen grofien Vorhaben steht mir ein person-
licher Vertriebsbeauftragter zur Seite.

zwei eigene grof’e Messen im Jahr

Provisionsabrechnung
Roadshows zu allen Sparten

. . Im Sinne der Schnellstprovisionsgarantie wird taglich abgerechnet,
regelmafsiige Online-Schulungen

Uber 2.500 E-Learning-Filme

sodass die Auszahlung an mich als Makler zwei Mal pro Woche
erfolgt. Vom Eingang der Gesellschaftsabrechnung bis hin zur Aus-
Workshops & Seminare

Fonds Finanz Wiki

zahlung bearbeitet die Fonds Finanz meinen Vorgang durchschnitt-
lich innerhalb von fiinf Werktagen. Eine Leistung, die sich fur mich

lohnt - garantiert!

N
BN
N
N
N
BN
- ,gut beraten“-Punkte & Kontoeréffnungsservice
N

,Besser Beraten Akademie® der Fonds Finanz ) o
0 www.fondsfinanz.de/provisionen
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%Q Innovative Tools

Advisor’s Studio

Mit ,Advisor's Studio“ kann ich meinen Kunden
eine hochst professionelle, effiziente und rechts-
konforme Investmentberatung bieten. Die mo-

derne Software unterstutzt mich im gesamten
Beratungsprozess.

Meine FinanzApp

Die von softfair und der Fonds Finanz ent-
wickelte Endkunden-App ,Meine FinanzApp*
ermoglicht mir einen personalisierten Auftritt
auf dem Smartphone meiner Kunden.

Mehr Informationen zu den innovativen Tools unter
D www.fondsfinanz.de/vorsprung-sichern
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Makler-Homepage

Mit integrierten Vergleichsrechnern und
vielen nutzlichen Funktionen ist diese
Profi-Homepage ein echter Mehrwert
fur mich und meine Kunden.

maklermovie

Mit ,maklermovie“ hat die Fonds Finanz in Kooperati-
on mit dem Software-Anbieter more-e-business eine
Online-Plattform entwickelt, auf der bereits fertige
Erklarvideos zu branchenspezifischen Produkten von
mir als Makler personalisiert werden konnen.

CRM- und Kundenverwaltungsprogramme

Mit dem Akquise Center 3.0 von softfair und VENTA*Y™
stehen mir zwei wertvolle Helfer mit zahlreichen Funk-
tionen und Schnittstellen zur Seite.

IT-Losungen

Elektronische Unterschrift
Mit dem zeitaufwendigen Papierkrieg ist endlich
Schluss. Dank inSign von iS2 kdnnen meine Kunden
ihre Antrage ganz bequem auf dem Smartphone oder
Tablet unterschreiben.

Vergleichsrechner und Beratungsnavigator
Dank der leistungsstarken Vergleichsrechner finde ich
@ in den Sparten Kranken, Leben, Sach und Bankprodukte
mit wenigen Klicks die besten Angebote. Und mithilfe
vielfaltiger Spezialvergleiche ermittle ich schnell die

preis-/leistungsstarksten Tarife fir meine Kunden.

All das und noch vieles mehr erwartet mich bei der
Fonds Finanz. Das komplette Angebot gibt’s unter
0 www.fondsfinanz.de/beratungswelt

Dank der modernen IT-Lésungen
der Fonds Finanz kann ich meine Kunden
von der Akquise bis zum Abschluss
vollstdndig elektronisch betreuen.
Das erleichtert meine Arbeit und spart
wertvolle Zeit.

Thomas Hofmann

Regionaldirektor
in Kooperation mit Fonds Finanz

Plattformen fiir drei Sparten
Um den Beratungsprozess zu vereinfachen, hat die
Fonds Finanz spezielle Online-Plattformen fur Sach-
werte, Investment und Baufinanzierung & Bankproduk-
te (Europace2) im Programm.

13
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Eine starke Gemeinschaft

Thomas Hofmann

Regionaldirektor
in Kooperation mit Fonds Finanz

Weil ich auf ein Expertennetzwerk vertrauen kann.

. Norbert Porazik

Geschaftsfiihrender Gesellschafter
Marketing & Produktentwicklung
Sparten Baufinanzierung & Bankprodukte und Sach

<

Markus Kiener

Geschiftsfiihrender Gesellschafter
Kompetenz Center

Tim Broning
Geschiftsleiter

Unternehmensentwicklung & Finanzen
Sparte Investment

Matthias Hansen
Geschaftsleiter (Chief Operating Officer)

Geschiftsleiter

vorausschauende und

nachhaltige Vertrieb & Maklermanagement
Geschdftspolitik
Matthias Brauch
J Geschaftsleiter
' l Innovation & Technologie
14 )

unabhdngige
Auszeichnung von
Qualitdt und Service

6%

Platz 1 in der Cash.-Hitliste
der Maklerpools

intensive Beratung
und Betreuung
7%

Service-Testsieger
des FONDS professionell
Service Award

300

Poolgemeinschaft mit iiber

27.000

Vertriebspartnern

grofSe Einkaufs- und '
Synergievorteile i !

—

breite
Produktauswahl
in 6 Sparten

&
Kooperationen
mit iiber

500

Produktgebern
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Bedeutende Meilensteine

Jahr fiir Jahr innovative Leistungen, die auch
meinen Erfolg als Makler steigern.

1996

Norbert Porazik griindet 2007

die Fonds Finanz. Die Realtime-Antragsabwicklung

und die Schnellst-Provisionsgarantie
2002 erweitern den Service. 2008
Der KV-Einheitsantrag vereinfacht den
Abschluss, das Bestandsuibertragungs-
tool die Abwicklung.

2011

Sicherheit flir Partner: Das betriebliche Risiko-
management wird eingefuhrt.

Markus Kiener steigt in

. Die MMM-Messe in Miinchen starkt
das Unternehmen ein.

den Netzwerkgedanken.
Aufbau des Portfolios
mit den Hauptsparten
Kranken und Leben

Die Fonds Finanz Ubernimmt weltweit

World Vision Patenschaften fur Kinder. Start der softfair-Vergleichsrechner

und der KV-Risikoprufung

Grundung der Sparte Sachwerte

2006 2009 2010

2005

Erste Spezialvergleiche
schaffen Transparenz bei
komplexen Tarifen.

Die Fonds Finanz ist erstmals Deutschlands
umsatzstarkster Maklerpool.

Der erste wochentliche News-
letter liefert wichtige Branchen-
informationen.

E-Learning-Filme
ermaglichen flexible
Weiterbildung.

Das Kundenverwaltungs- und CRM-Programm
VENTA™ wird inkl. App kostenfrei zur Verfi-
gung gestellt.

Erfolgreiche Anbindung an die
erste Fondsplattform

Die Sparten Bankprodukte und Sach gehen an
den Start.

11
1] —
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2012

,Sichere Dein Lebenswerk® revolutio-
niert die Bestandsubertragung.

Mit der ersten Hauptstadtmesse in
Berlin expandieren die Messen &
Veranstaltungen der Fonds Finanz.

vermittlerplus+ bietet Maklern
umfassenden Versicherungsschutz.

2016

Einfihrung der Investmentplattform ,Advisor’s

Studio®, der Plattform fir personalisierte
Erklarvideos ,maklermovie“ und der Endkunden-

App ,Meine FinanzApp"“.

Die elektronische Unterschrift vollen-
det den Antragsprozess.

Der Premiumservice bAV bietet neue Vertriebschancen.

Die Fonds Finanz erzielt erstmals mehr als
100 Millionen Euro Umsatzerlose.

2013

2014

Versicherungsgesellschaften garantieren
volle Bestandssicherheit fiir Vermittler der
Fonds Finanz.

Die Sparte Baufinanzierung & Bankpro-
dukte startet mit der Europace2-Plattform.

2017

Mit dem Loyalty-Programm ,Three
Circles” pramiert die Fonds Finanz ab
sofort den Erfolg der Vermittler.

Professionalisierung der Gewerbe-Sach
mit eigenen Rechnern

Kontinuierlicher Ausbau

des Leistungsportfolios

Im Kfz-Bereich wird der NAFI-Vergleichs-
rechner mit mehr Gesellschaften und
noch mehr Wagniskennziffern eingefihrt.

2015

Der Leistungsservice bietet Maklern und
Kunden umfangreiche Hilfe im Ernstfall.

In Zusammenarbeit mit softfair entsteht das
,RiVa“-Tool, das eine einfache, elektronische
Risikoprifung in KV und LV moglich macht.

17



Unternehmensleitbild

Makler
Hager & Cie. Capital
Asset Management GmbH

Funf fest verankerte Werte, die mir ein
sicheres Geftihl féir'die Zukunft ge‘n..

'

innovativ

Mit unserem stetig wachsenden Leistungsspektrum
unterstutzen wir unsere Partner in allen Sparten der
Finanzdienstleistung. Dabei sind wir immer am Puls
der Zeit, handeln vorausschauend und gehen mutig
mit Marktveranderungen und neuen Herausforderun-
gen um. So sind nicht nur wir, sondern auch unsere
Partner stets ganz vorne mit dabei und oftmals einen
Schritt voraus. Aktuellstes Wissen, innovative Ver-
triebs- und Beratungsideen sowie modernste Tech-
nologien sind Garanten fir ein erfolgreiches Makler-
geschaft.

ganzheitlich

Die Erfolgsgeschichte der Fonds Finanz ist kein Zufall. . ' Als grofdter Allfinanz-Maklerpool Deutschlands bie-
Sie ist das Ergebnis aktiv gelebter Werte und klarer / 8 " ten wir ein ganzheitliches Produktportfolio und ei-
Zielsetzungen. Und damit diese Geschichte auch in e L nen ausgepragten, umfangreichen Service. Mit diesem
Zukunft bestandig weitergeschrieben wird, lebt jeder Alles-aus-einer-Hand-Prinzip erleichtern wir unseren
einzelne Mitarbeiter taglich die Unternehmenswerte Partnern ihr Tagesgeschaft und schaffen die Voraus-
und das damit verbundene Versprechen an unsere ' setzung fur maximale Effizienz. Komplexe Themen
Partner. bereiten wir strukturiert und verstandlich auf. Den
gesamten Kundenberatungs- und Kundenbetreuungs-
prozess so einfach wie moglich zu gestalten - das ist
unser Ziel.

\
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vertrauenswiirdig

Die vielen langjahrigen, intensiven Beziehungen zu
unseren Partnern und Produktgebern machen uns
stolz. Sie sind ein Zeichen, dass man uns vertraut —
und uns einiges zutraut. Unserer Verantwortung und
unserer Vorbildfunktion im Markt sind wir uns voll
bewusst. Sie spornen uns an, tagtaglich unser Bes-
tes zu geben und Werte wie Transparenz, Ehrlich-
keit, Ausdauer und Zuverlassigkeit tief in unserem
Unternehmen zu verwurzeln.

man sich heute und

ssen kann - genau

genkapitalfinanzie-

apitalreserven und

t sind wesentliche

Bausteine unseres s, die wir bis heute

onsequent verfolgen. Daher sind wir uns unserer

Sache sicher. Diese Gewissheit sollen auch unsere

Partner haben. Deren Eigenstandigkeit bewahren wir,
icherheit der Bestande garantieren.

Mein Kontakt fiir den Start einer
erfolgreichen Partnerschaft:

authentisch

Dass aus einer visionaren Idee Deutschlands grofiter
Maklerpool wurde, verdanken wir dem leidenschaftli-
chen Engagement des gesamten Fonds Finanz Teams.
Unsere Begeisterung fiir das, was wir tun, ist ungebro-
chen. Wir wagen nach wie vor neue, unkonventionelle
Wege und stehen zu 100 % hinter unseren Entschei-
dungen. Aus unseren Fehlern lernen wir, deshalb re-
flektieren wir sie selbstkritisch und offen. Da wir Erfolg
haben, wenn auch unsere Partner erfolgreich sind, neh-
men wir deren Bedurfnisse sehr ernst und sind stets

offen fiir eine kooperative Zusammenarbeit.



mailto:maklerbetreuung@fondsfinanz.de
www.fondsfinanz.de/partner-werden

T. +49 (0)89 15 88 15-

Mein direkter Draht zu den Kompetenzteams

der Fonds Finanz.

180 Anbindung & Maklerbetreuung 200 Leben Serviceberatung 280 Sach Serviceberatung 250 Baufinanzierung Serviceberatung
maklerbetreuung@fondsfinanz.de leben@fondsfinanz.de sach@fondsfinanz.de baufinanzierung@fondsfinanz.de
®
333 Three Circles 201 Leben Produktberatung Eg 281 Sach Produktberatung Privat-Sach & Kfz 251 Baufinanzierung Produktberatung
three-circles@fondsfinanz.de leben@fondsfinanz.de 00 sach@fondsfinanz.de baufinanzierung@fondsfinanz.de
282 Sach Produktberatung Gewerbe-Sach
190 Bestandsiibertragung 220 Kranken Serviceberatung sach@fondsfinanz.de @ 271 Bankprodukte
=] bestandsuebertragung@fondsfinanz.de kranken@fondsfinanz.de bankprodukte@fondsfinanz.de
190 Direktanbindung 221 Kranken Produktberatung 260 Investment Serviceberatung
direktanbindung@fondsfinanz.de kranken@fondsfinanz.de investment@fondsfinanz.de 240 Sachwerte Serviceberatung
w0, sachwerte@fondsfinanz.de
222 Kranken Risikoprufung A 261 Investment Produktberatung :;:ﬁ:{:
170 VENTA Support kranken@fondsfinanz.de investment@fondsfinanz.de : 241 Sachwerte Produktberatung
venta@fondsfinanz.de sachwerte@fondsfinanz.de

262 Investment Markt- & Produktanalyse
investment@fondsfinanz.de
300 Provisionsabrechnung
abrechnung@fondsfinanz.de

Servicezeiten

Mo-Do 08:00-18:00 Uhr
Fr 08:00-17:00 Uhr

www.fondsfinanz.de
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Fonds Finanz Maklerservice GmbH
Riesstrafse 25 | 80992 Miinchen

Telefon: +49 (0)89 15 88 15-180
Telefax: +49 (0)89 15 88 35-180

maklerbetreuung@fondsfinanz.de
www.fondsfinanz.de
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